Hot air Balloon contest: hoe presenteer je een betoog?

In een “hot air balloon contest” strijd je voor je eigen standpunt of mening met argumenten die verwerkt zijn in een betoog. Je probeert gelijk te krijgen en te winnen net zoals in een debat, maar kunt niet of nauwelijks reageren op de argumenten van je tegenstanders. Je moet met (van tevoren bedachte) argumenten komen die beter zijn dan van je tegenstander, of in ieder geval overtuigender. De tegenstander hoef je niet te overtuigen, maar het publiek en de jury juist wel. Je mag proberen in je betoog (van te voren bedachte) argumenten van een tegenstander te ontkrachten. Je krijgt namelijk een overzicht van de wetenschappers die in de eerste ronde in jouw ballon zitten.

 

De hot air balloon contest is een spel waarin iedereen individueel wedijvert in overtuigingskracht: welke leerling is het beste in staat om de jury achter zich te krijgen? 

 

Je overtuigingskracht is gebaseerd op: 

· je geloofwaardigheid 

· je gebruik van emoties 

· je argumenten. 

· Heb je door waar de discussie om draait? Maak een goede analyse. 

· Hoe onderbouw je je standpunt. Geef een degelijke onderbouwing. 

· Hoe presenteer je je verhaal?

Voorbereiden van een betoog

Een betoog nodigt net als een debat uit tot vrij worstelen. Geen kans laat je lopen om de tegenpartij de oren te wassen. Met gevatte opmerkingen probeer je de lachers op de hand te krijgen. Op zich niets mis mee, maar je hebt ook een doel met het debat. Om dat doel te realiseren, is gedegen voorbereiding nodig. Bij het voorbereiden van een mondelinge of schriftelijke presentatie moeten er drie zaken goed op elkaar aan​sluiten: 

· Doelgroep 

· Kern van de boodschap 

· Beoogd effect. 

Doelgroep

Dit is de klas, die je speciaal wilt aanspreken met je presentatie. Wat vinden je klasgenoten belangrijk? Zorg dat ze voor jouw betoog kiezen.
Kern van de boodschap

Dit is de rode draad in je verhaal: Je moet deze in drie zinnen neer kunnen zetten, maar er langer dan 10 minuten over kunnen doorpraten. De kern van je boodschap is de reddingsboei als je de draad kwijt bent. 
De kern van de boodschap:

· moet een aantal keren in je verhaal terugkomen , 

· moet levendig zijn, 

· vermijd in de boodschap dat het een verdediging is, maak er een overtuiging van.
· niet te ruim of te vaag zijn, 

· niet te ingewikkeld zijn, 

· voor het publiek interessant zijn, 

Beoogd effect

Het effect dat je wilt bereiken kan op vier niveaus liggen: 

· informeren, 

· mening beïnvloeden, 

· betrokkenheid bij het onderwerp vergroten, 

· aanzetten tot handelen. 

Een groep die nog niet volledig geïnformeerd is, zal heel moeilijk tot handelen overgaan. Eerst moet je dan hun mening in jouw richting zien te krijgen en hen vervolgens betrokken maken bij het onderwerp.

Uitvoeren van een betoog
Als je een betoog presenteert, heb je als doel de klas van je mening te overtuigen. Dat doe je met argumenten. Dat doe je ook met lichaamstaal. Bijvoorbeeld: brede armgebaren, opgeheven vingers en een betrokken gelaatsuitdrukking kunnen je tegenstanders imponeren. Ook variaties in stemgebruik zijn belangrijk. Waak ervoor dat je de klas niet overspoelt met getallen en details. Dat wordt saai en ondermijnt je argumentatie. 

 

Je argumenten kun je illustreren door voorbeelden te gebruiken. Vooral persoonlijke ervaringen doen het goed. 

Maak gedoseerd gebruik van humor. Als je de lachers op je hand krijgt, heb je een voordeel op je tegenstander. Maar humor moet functioneel zijn, anders lijkt het net of je het gespreksonderwerp niet serieus neemt. 

 

Let op: niet de tegenstanders, maar de klas moet overtuigd worden. Kijk daarom goed rond in de klas.
  

Tips voor betogers: 

· Geloof nooit dat een ander beter is. 

· Vertegenwoordig het gelijk in hoogsteigen persoon. 

· Geef toehoorders de indruk dat het hun standpunt is dat je verwoord. 

· Kom nooit op je eigen woorden terug. Denk er zelfs niet aan. 

· Complimenteer eventueel de tegenstanders, maar geef niet de indruk dat je concessies doet. 

· Neem in aanwezigheid van de jury altijd de houding van de winnaar aan. 

· Begin nooit over de hoeveelheid spreektijd die je nog rest. 

· Houdt voor ogen: ik ken alle argumenten, ik heb de beste redenering en ik win de wedstrijd.

· Lees nooit je betoog voor, maar presenteer
· Stoppen nooit de handen in je zakken

· Sta niet met je handen in je zij. 
· Je persoonlijke mening is van geen belang. 
· Alles wat je zegt kan tegen je gebruikt worden. 
· De klas moet worden overtuigd, niet de tegenstander. 
· Vat aan het eind je argumenten samen. 
· Geloof in wat je zegt. 
· Gelijk hebben is nog geen gelijk krijgen. 
· Zelfs het meest serieuze onderwerp leent zich voor humor. 
· Overtuigen is overdrijven. 
· Laat de rivaliteit nooit tot na de wedstrijd voortduren, schud na afloop elkaar de hand. 

